
 

 
 

 

 
DISCLAIMER 

This profile has been prepared on the basis of information collected from the company herein described. IMS declines all responsibility and make no  
commitment as to the exactitude and exhaustive nature of the information. Anyone who receives this document recognizes that IMS and the  

company herein described cannot be held responsible for any inaccuracy or omission, which might be revealed. 

 
 
 
 
 
Notre client est une société familiale allemande spécialisée dans le soudage laser, la découpe et la 
fabrication de tubes. Nous recherchons pour lui un  
 

Directeur Commercial France et BeNeLux h/f/n 
 
pour le business development. Nous recherchons une personne qui sera avant tout en charge de 
l’expansion commerciale sur le périmètre géographique proposé.  
 
Le poste est à pourvoir en CDI en full remote depuis une grande ville française ou depuis le BeNeLux. 
 
Vos tâches :  
 
Vous développez la stratégie commerciale et la mettez en œuvre. Pour cela, vous garantissez :  

• Expansion et intensification des relations clients existantes 

• Identification des clients potentiels et approche directe : définition du potentiel de croissance 

• Visites régulières des clients sur leur site  

• Interlocuteur privilégié pour les demandes/projets des clients  

• Préparation des offres en collaboration avec le service technique administratif 

• Identification et participation à des événements pertinents tels que des salons professionnels, 

• congrès et événements de réseau  

• Développement de documents de vente et de présentations avec les services internes  

• Par la suite : gestion des commerciaux 
 
Votre profil :  
 
Vous apportez une compréhension technique élevée que vous avez acquise lors d’une formation ou 
d’études dans le domaine technique du laser, du soudage ou similaire. Vous disposez d’expérience de 
vente dans le secteur des biens d'équipement ou dans la construction d'installations et de machines 
ainsi que dans le développement d’un marché export et dans le contact avec la clientèle. 
Une expérience dans l'application de la technologie laser est souhaitable. 
A cela s’ajoute :  

• Haut degré d'indépendance 

• Grande volonté de voyager 

• Capacité à communiquer et à travailler en équipe 

• Maîtrise de l'anglais courant, l’allemand est un plus  
 
 
Merci d’adresser votre candidature sous référence FD DC soud de préférence par email à 
 

IMS International Management Services SAS 
Madame Nathalie Faivre 

    
Paris France (+33) 771 85 09 74 / Deutschland (+49) 1523 2050396 Freiburg 
18, rue de la Barre nf@ims-mgt.com Jakob-Saur-Strasse 9  
F-95880 Enghien-les-Bains  www.ims-mgt.com D-79199 Kirchzarten  


