international management services

Unser Kunde ist ein erfolgreiches Familienunternehmen, das mit 150 Mitarbeitern zu den weltweit fihrenden
Produzenten in seinem Bereich zahlt. Das Unternehmen entwickelt und fertigt Maschinen zum Frasen und Polieren
von Naturstein, Keramik und Beton.

Deutschland ist einer der wichtigsten Markte; das Unternehmen ist hier seit 40 Jahren bestens etabliert und hat eine
breite Palette an Bearbeitungsmaschinen in Steinmetzbetrieben im Einsatz. Die Marke unseres Kunden steht fur
Qualitat, Innovation und Zuverlassigkeit

Um im Rahmen einer Neuorganisation die Kundenbetreuung auf dem deutschen Markt zu intensivieren, suchen wir
fur deutsche Niederlassung eine/n:

Gebietsverkaufsleiter Stud Deutschland —=PLZ 7, 8, 9, 0 - (m/w)

Bearbeitungsmaschinen fir Naturstein, Keramik und Beton

Ihre Aufgaben
e Ubernahme und Betreuung des bestehenden Kundenkreises in Deutschland : 80 % Handwerk und 20 %
Industrie

e Aktive Neukundengewinnung zur weiteren Entwicklung der Vertriebsaktivititen von THIBAUT auf dem
deutschen Markt

e Selbststandige Planung und Durchfiihrung von Kundenbesuchen

¢ Angebotserstellung und Weiterverfolgung bis zum Abschluss

¢ Regelmalige Ricksprache mit dem deutschsprachigen Backoffice im Mutterhaus sowie dem Team in
Deutschland

e Wetthewerbsbeobachtung und Teilnahme an bereichsrelevanten Messen

e RegelmaRiges Erstellen von Vertriebsberichten und kontinuierlicher Austausch mit dem Management im
Mutterhaus

Ihr Profil

e Einschlagige Erfahrung in der Steinindustrie oder einer vergleichbaren Branche durch den Vertrieb von
Investitionsgutern, Werkzeug oder Verbrauchsmaterialien

Erfolgreich abgeschlossene technische oder kaufménnische Berufsaushildung

Erfahrung in der Betreuung von Handwerksbetrieben

Qualitatsbewusstsein und technisches Verstandnis

Starke Personlichkeit mit Begeisterungsfahigkeit und Uberzeugungskraft

Ausgepragte Reisebereitschaft in Deutschland

Gute Englischkenntnisse fur die interne Kommunikation sind unabdingbar

Unser Kunde bietet Ihnen eine verantwortungsvolle und autonome Tatigkeit in einem weltweit tétigen
Familienunternehmen in einem erfolgreichen Wachstumsmarkt. Die Aufgabe bietet die Moglichkeit, eine bereits
vorhandene Kundenstruktur weiterzuentwickeln und dabei auf eine bekannte Marke und bewéhrte Technik zu bauen.

Die Stelle ist im Home-Office zu besetzen (PLZ 7, 8, 9, 0).

Wenn Sie an dieser abwechslungsreichen Aufgabe mit ausgezeichneten Entwicklungsmaoglichkeiten interessiert sind,
freuen wir uns auf lhre Kontaktaufnahme unter der Referenz DF Cial Naturstein.

IMS International Management Services
Monsieur Jan-Philip Caulier

Paris Freiburg

18, rue de la Barre jpc@ims-mgt.com Jakob-Saur-Strasse 9

F-95880 Enghien-les-Bains www.ims-mgt.com D-79199 Kirchzarten

France (+33) 01 34 17 30 85 Mobile (+33) 06 13 07 06 24 Deutschland (+49) 07661 6298769
DISCLAIMER
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